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Studiju kursa Tstenosanas valodas

LV, EN

Anotacija

Studiju kurss sniedz ieskatu par starptautisko iepirkumu procesu, ta plano$anu, organizéSanu,
vadiSanu un kontroli, pievérsot uzmanibu veiksmiga iepirkuma procesa galvenajam sastavdalam,
piemeram, piegadataju verteSanai un izvélei, sadarbibai, iepirkumu efektivitates paaugstinasanas
panémieniem, piegadém, procesa efektivitatei, ka arf izveleties un argumentet uznémuma finansu
izdevigako variantu, kas biis nepiecie$ams arT studenta talakaja profesionalaja darbiba.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetence€s un
prasmes

Merkis ir apgiit zinaSanas par starptautisko iepirkumu procesu kopuma, ta posmiem un
iesp&jamiem riskiem katra posma, un iepirkuma procesa ietekmi uz uznémuma darbibu. Studiju
kursa apguve studentiem attistls iemanas starptautisko iepirkumu procesu planosana,
nodrosinasana, datu apstrade un analizg, informacijas interpreté$ana. P&c studiju kursa apguves
students pratis planot, veikt un novertét starptautisko iepirkumu procesu, ta efektivitati, ka arl
atrisinat problémas, kas saistitas ar piegazu tiklu planosanu.

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Izmantojot apgiito teoriju par starptautisko iepirkumu procesiem, risinat uzdevumus praktisko
nodarbibu un arpus kontaktnodarbibu laika, analiz&t un pamatot iegitos rezultatus. Uzdevumi:

1) p&c savas izvéles izplanot iepirkumu procesu, veikt cenu aptauju un analizet iegiitos rezultatus.
Prezentét iegiitos rezultatus un secindjumus par darbu;

2) izveidot piegadataju novertésanas sistému un pamatot to;

3) nosléguma piedalities iepirkumu simulacijas sp€l€, prezentet savus secindjumus, ieguvumus,
ieteikumus.
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NepiecieSamas priekSzinasanas

Nav nepiecieSamas.

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas
Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs
Ievads starptautisko iepirkumu procesa. 2 1 1 2
Uznpémuma X struktiira, iepirkumu nodalas loma uznémuma ietvaros. 2 2 1 4
Produkta specifikacijas veidoSana un apstiprinaSana. Cenu aptauja (RFQ, RFP). Izveles finansialais 2 2 1 4
pamatojums.
Piegadataju piedavajumu novertésana. Patstaviga darba noteikumi. 2 4 1 4
Produkta cenas matematika (price building); detalas, kuram svarigi pieverst uzmanibu. 2 2 1 2
Otras kartas cenas aptauja — pamatojums, sadarbibas nosacijumu uzlaboSana. 2 2 1 2
Logistikas nodro§inaSana, cenu un nosacijumu aptauja, sadarbibas partnera izvéle. 2 2 1 2
Piegadataju piedavajumu novértéSana, izvéles pamatoSana, apbalvoSana. 4 2 1 2
Pasiutijumu veidoSana, apstiprinajumu, iesp&jamas kliidas un to novérsana. 4 2 1 2
Neparedz&tas situacijas starptautisko piegazu tikla, 1.dala (pardosanas komandas). 2 2 1 8
Neparedz@tas situacijas starptautisko piegazu tikla, 2.dala (logistika). 2 2 2 6
Neparedz@tas situacijas starptautisko piegazu tikla, 3.dala (noliktava). 4 2 2 8
Neparedzetas situacijas starptautisko piegazu tikla, 4.dala (piegadatajs). 4 2 1 8
Patstaviga darba rezultatu prezentacija. 2 4 2 3
Iepirkumu spéle — “Masters or purchasing” 1. dala. 2 5 2 1
Iepirkumu spéle — “Masters or purchasing” 2. dala, rezultati, secinajumi. 2 4 1 2
Kopa: 40 40 20 60




Sasniedzamie studiju rezultati un to vértésana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu vertéSanas metodes

Spgj izveidot iepirkuma procesu.

Praktiskie darbi (individuali vai grupas).
Daliba un rezultatu prezentgsana lepirkuma
spéle.

Spgj izprast principu, péc ka izv€las piegadataju.

Praktiskie darbi (individuali vai grupas).
Daliba un rezultatu prezentgsana Iepirkuma
spéle.

Spgj iegiit, apkopot un analizét informaciju, datus.

Praktiskie darbi (individuali vai grupas).
Daliba un rezultatu prezentésana lepirkuma
spele.

Spg&j novertet iegiitos petijuma rezultatus, tos noformét un aizstavet.

Praktiskie darbi (individuali vai grupas).
Daliba un rezultatu prezentéSana lepirkuma
spele.

Izprot nozares literatliru, terminu biittbu un pareizu ta lietojumu ar jomu saistitos tematos.

Praktiskie darbi (individuali vai grupas).
Kontroldarbs. Eksamens

Spgj atskirt un izprast pareizu terminu lietojumu ar jomu saistitos tematos, iesaistot tos gramatiski un

stilistiski pareizos teikumos.

Kontroldarbs, eksamens. Praktiskie darbi
(individuali vai grupas).

Studiju rezultatu veértéSanas kritériji

Kriterijs % no kopgja vertejuma
Kontroldarbs 15
Praktiskie darbi (individuali vai grupas) 15
Daliba un rezultatu prezenté$ana Iepirkuma spélé 20
Eksamens 30
Kopa: 100
Studiju kursa planojums
Dala KP Stundas Parbaudijumi Brivas izvéles parbaudijumi
Lekcijas Prakt d. Laborat leskaite Eksam. Darbs leskaite Eksam. Darbs
1. 3.0 20.0 20.0 0.0 * *




