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Studiju kursa istenoSanas valodas
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Anotacija

E-komercija ir studiju kurss, kas dod priek$statu par elektroniskas vides tehnologiju izmanto$anu
uznémeéjdarbiba ar mérki uzlabot uznémeéjdarbibas procesus un paaugstinat uznémeéjdarbibas
efektivitati.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetences un
prasmes

Sistematizet un padzilinat ieprieks iegiitas zinaSanas, ka arT sniegt jaunas zinaSanas par aplikojamo
priek§metu un e-vides izmanto$anas ekonomiskajam prioritatém;

Attistit studentu prasmi analiz&t e-komercijas modelus un noteikt to praktisko izmantosanu;
Attistit studentu prasmi generét, grupét, atlasit, izvertét un izmantot dazadas idejas e-komercijas
joma;

Sniegt prieksstatu e-komercijas planosanas, vadiSanas un kontroles metodém un to izmantosanas
iespgjam;

Attistit teorétisko zinasanu e-komercijas joma izmanto$anas un praktiskas pielietoSanas iemanas;
Veicinat vispargjo prasmju attistibu un prasmi prezentét individualas idejas grupa.

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Patstavigie darbi ietver individualu p&tljumu un situacijas uzdevumu risinasanu praktiskajas
nodarbibas.
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NepiecieSamas priekSzinasanas

Nav nepiecie$amas

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas
Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs
E-komercijas nozime organizacijas darbiba. E-komercijas mérki, uzdevumi, funkcijas 2 4 1 4
E-komercijas biznesa modeli un koncepti 4 6 2 8
E-komercijas klatbiitnes izveide: timekla vietnes, mobilas vietnes un lietotnes 4 6 2 8
Dros$iba e-komercija un maksajuma sistémas 4 6 2 8
E-komercijas &tiskie, socialie un politiskie aspekti 2 6 1 4
Tie$saistes pardoSana un pakalpojumi 4 6 2 8
TieSsaistes saturs un mediji 4 6 2 8
Socialie tikli, izsoles un portali 4 4 2 8
Bizness biznesam un Bizness paterétajam: piegades k&zu vadiSana un sadarbibas komercija 4 4 2 8
Kopa: 32 48 16 64

Sasniedzamie studiju rezultati un to vértésana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu verté$anas metodes

Spgj noteikt un analizet dazadas e-komercijas problémsituacijas.

Testi ar teoretiskajiem un praktiskajiem
uzdevumiem. Lai veiksmigi nokartotu testu, ir
jaatbild pareizi uz vismaz 70% jautajumu.

Spgj analizet konkrétas situacijas un izdarit patstavigus secindjumus par e-komercijas modelu

izmantoSanu organizacijas darbiba.

Praktiskais darbs nodarbiba. Tests ar
teorétiskajiem un praktiskajiem uzdevumiem.
Lai veiksmigi nokartotu testu, ir jaatbild
pareizi uz vismaz 70% jautagjumu.

Spgj patstavigi atrast nepiecieSsamo informaciju par konkrétu jautajumu. Spgj analizet So informaciju

un pasniegt to citiem.

Prezentacijas sagatavoSana. Patstaviga darba
rezultatu prezentéSana nodarbiba.




Spgj veikt situacijas analizi un pielietot teorétiskas zinasanas, risinot praktiskus uzdevumus.

Nosléguma parbaudes darbs, kas ietver sevi
tris dalas:

- Teorétiskie jautajumi (30% no veértéjuma);
- Tests (30% no vertgjuma);

- Praktiskie uzdevumi (40% no vértéjuma).

Studiju rezultatu vértéSanas kritériji

Kritérijs

% no kopgja vertejuma
Uzdevumi 20
Majas darbi 30
Aktiva lidzdaliba seminaros 20
Nosléguma darbs - tests, praktiskais uzdevums 30
Kopa: 100
Studiju kursa planojums
Dala KP Stundas Parbaudijumi
Lekcijas Prakt d. Laborat Ieskaite Eksam. Darbs
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