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Nosaukums Prezentaciju prasmes

Studiju kursa statuss programma

Obligatais/Ierobezotas izveles

Atbildigais macibspeks

Mahess Kumars Agarvals - Lektors

Apjoms dalas un kreditpunktos

1 dala, 5.0 kreditpunkti, 7.5 EKPS kreditpunkti

Studiju kursa istenoSanas valodas

EN

Anotacija

St kursa laika studenti attistis sp&ju atspogulot konkrétas sarunas stratégiju un konkrétas sarunu
situacijas un novertétu lietderibu, lai varétu novertét to stirpo un vajo pusi. Tapat studentiem biis
iespéja atspogulot komunikativo kontekstu kada tiek veidota biznesa prezentacija

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetences un
prasmes

Studenti ieglis padzilinatas teorgtiskas zinasanas, izmantojot abas galvenas sarunu teorijas pieejas:
principialas sarunas un sadales parrunas. Studenti attistis valodas iemanas ka ar apgiis
nepiecieSamas iemanas, lai sniegtu parliecinoSu biznesa prezentaciju.

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Studentiem ir ieteicams kursa sakuma noskaidrot, kas tiks prasits mutiska eksamena laika. Tam
noliikkam studentiem ir uzmanigi jaizlasa dokuments, kur§ apraksta mutiska eksamena procediru.
Studenti var parbaudit, cik pareizi ir saprasts dokumenta saturs, izpildot It’s Learning testu. P&c ta
students var parbaudit, cik labi ir saprasts ta saturs. Testa jautajumi tiks atlasiti p&c nejausibas
principa no liela saraksta, kura visi jautajumi pamatojas uz procediiru kursa eksamenam. Studenti
prezent€s teému, veidojot piem&rotu kontekstu, kura ietvaros students var vingrinaties, to attistit,
izstradat un visbeidzot prezentét mutiskaja eksamena.
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NepiecieSamas priek§zinasanas

Priek$zinasanas nav nepiecieSamas

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas
Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs
Ievads sarunu vesana 12 12 0 0
Sarunas 11 11 0 0
Principiala sarunu veSana 11 11 0 0
Sarunu teoriju kritika 11 11 0 0
Cetri darba uzdevumi studentiem 11 11 0 0
Ievads prezentacijas 11 11 0 0
Kas padara prezentaciju efektivu? 11 11 0 0
Studentu prezentaciju izstradaSana 11 11 0 0
Prezentacijas 11 11 0 0
Kopa: 100 100 0 0

Sasniedzamie studiju rezultati un to vértéfana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu vertéSanas metodes

Spgj bt lietpratigi biznesa sarunas veidotaji. Pamatojoties uz sarunu pieredzi, sp&j pamatot,
atspogulot sarunas teorétiskos aspektus un ricibas planu anglu valoda.

Diskusijas klas€, uzdevumi, projekti, majas
darbi, kursa darbs

prezentaciju anglu valoda.

Studenti biis attistTjusi savas prezentacijas prasmes un spés sagatavot, sniegt efektivu biznesa

Diskusijas klas€, uzdevumi, projekti, majas
darbi, kursa darbs

Spgj atspogulot konkretu sarunas ricibas planu konkréta sarunu situacija un novertet to lietderibu
tada veida, ka var apspriest to stipras un vajas puses.

Diskusijas klas€, uzdevumi, projekti, majas
darbi, kursa darbs

ietekm&t prezentacijas saturu, kuru tie pasniedz.

Spgj atspogulot komunikativo kontekstu, kada biznesa prezentacijas tiek pasniegtas un ka vajadzétu

Diskusijas klas€, uzdevumi, projekti, majas
darbi, kursa darbs

Studiju kursa planojums
Dala KP Stundas Parbaudijumi
Lekcijas Prakt d. Laborat Ieskaite Eksam. Darbs
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