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Anotacija

Kursa izklastita materialo resursu pat€rinu prognozesana un planosana, pasiitijumu izvietoSana,
krajumu vadiSana dazadas operativas sistémas, ekonomiski efektivako sadales variantu izvéle.
Aplikoti vairum- un mazumtirdzniecibas merki un to istenosSanas veidi. Disciplina ir apskatita
materialo resursu uzskaite, precu uzglabsana un transporté$ana.Kursa apkopota vairum- un
mazumtirdzniecibas uznémuma veidoSanas pieredze Eiropa un Latvija.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetences un
prasmes

Iepazinat studgjosos ar Ipatnibam, koncepcijam un jaunakajam tendencem tirgzinibas riipnieciba.
Nodrosinat sapratni par klientu uzvedibu, resursu planosanu, piegades kédes parvaldi un
marketinga komunikacijam B2B tirgus jaunajas koncepcijas. Uzdevumi: attistit iemanas analizet
informaciju par ripniecibas tirgiem; atkartot vai apgtist no jaunu klientu uzvedibas modelus
uznémuma attistibai; nodro$inat izpratni par logistikas nozimi B2B segmenta; attistit studgjoso
prasmes un iemanas uznémuma resursu planosana (ERP); attistit iemanas marketinga
komunikaciju joma B2B tirgos.

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Attistibas tendences analizi B2B tirgii. Testi, diskusija;Marketinga situacijas visparéjas analizes
metodes. Uzdevumi. Situacijas analize. Testi; Klientu uzvedibas modelu analize. Uzdevumi,
diskusija, darbs; Leémums par materialo resursu iegadi. Situacijas analize; Materialo resursu plana
izpildes novert&jums. Situacijas analize; Materialo resursu plana izpildes novértgjums. Uzdevumi,
kontroldarbs; Resursu vajadzibas prognozesana Excel vidé. Materialu izlietojuma un iegades planu
izstrade.Uzdevumi,darbs; Piegades partijas apméra noteik$ana. Uzdevumi; Krajumu norméSana
izmantojot dazadas norm&Sanas metodes. Liguma analize: riski un kltidas. Tests; E- komercija
B2B tirgii. Diskusija.
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NepiecieSamas priek§zinasanas

Uznéméjdarbibas vai raZoSanas planoSana; IEU226. Pakalpojumu marketings.

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas
Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs
1. Ievaddala:1.1. Marketinga veidi. B2B marketinga raksturojums. Jaunakas literatiiras apskats. 1 0 0 0
1.2. Struktiira, ipatnibas un attistibas tendences B2B(business—to—business) tirgii Latvija. 1 0 0 0
1.3. Marketinga pétijumi B2B tirgii. Marketinga situacijas visparéjas analizes metodes. 2 0 0 0
1.4. Riipnieciskas preces klasifikacija. Prec¢ziniba. 2 0 0 0
2.Klientu attiecibu parvaldiba (CRM). 2.1.Preces virzibas funkcijas. 2 0 0 0
2.2. Klientu uzvedibas modelu raksturojums. 4 0 0 0
3. Uznémuma resursu planosana (ERP): 3.1. Piegades izvéles metodes un kritériji. 2 0 0 0
3.2. Valsts iepirkumi. 2 0 0 0
3.3. Uzné@muma nodro§inasana ar razo$anas lidzekliem. 4 0 0 0
3.4. Materialo resursu izlictojuma normé&Sana un resursu taupisana. 4 0 0 0
3.5. Materialo resursu vajadzibu prognozé$ana un plano$ana. 4 0 0 0
3.6. Krajumi un to veidi. Krajumu normésana. 8 0 0 0
4.Piegades k&des parvalde. Logistikas nozime un vieta 4.1.Tirdzniecibas kanalu veidi B2B tirga. 2 0 0 0
Precu birzas darbiba
4.2. Ligums starptautiskaja tirdznieciba. 2 0 0 0




4.3. Starptautisko parvadajumu noteikumi. Incoterms sistéma. 2 0 0 0
4.4. Pre€u iepakojums un identifikacijas organizacija ar svitru koda palidzibu. 2 0 0 0
4.5. Klientu kreditéSana un to maksatnespéjas riska vadiSana. 2 0 0 0
4.6. Noliktavas darbibas organizacija. 2 0 0 0
5. Cenu veido$ana B2B segmenta. 8 0 0 0
6. Marketinga komunikacija B2B tirgii: 6.1.Reklamas izmantoS$anas ipatnibas B2B tirgil. 4 0 0 0
6.2. E- komercija B2B tirgii. 4 0 0 0

Kopa: 64 0 0 0

Sasniedzamie studiju rezultati un to vérté$ana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu vértéSanas metodes

Parzina B2B tirgus marketinga Tpatnibas un praktisku mérku sasniegsanai prot izmantot klientus
uzvedibas modelus.

Testa pozitivs vertejums.

Parzina starptautisku parvadajumu noteikumu butibu un birZas operacijas izmantoto terminologiju.

Testa pozitivs vertejums.

Spgj aprekinat un analizét produkcijas materialietilpibas, materialo resursu izmantoSanu un paterina
raditajus.

Patstaviga darba pozitivs vertgjums.

Spgj veikt resursu vajadzibu prognozeSanu, materialu izlietojuma un iegades plana izstradi Excel
vide.

Majas darba uzdevumi. Kontroldarba pozitivs
vertéjums.

Spgj veikt materialo resursu normé$anu un izmantoSanas analizi.

Majas darba uzdevumi. Kontroldarba
pozitivs veértejums. Gala parbaudijums-
eksamens ar atzimi.

Studiju kursa planojums
Dala KP Stundas Parbaudijumi Brivas izvéles parbaudijumi
Lekcijas Prakt d. Laborat leskaite Eksam. Darbs leskaite Eksam. Darbs
1. 6.0 2.0 1.0 1.0 *




