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Anotacija

Sadales kanali, to veidi. Vairumtirdzniecibas organizacijas un tirdzniecibas veidi. Noliktavu
saimnieciba, transporta saimnieciba, precu uzglabasana un transporté$ana. Mazumtirdzniecibas
organizacijas, tirdzniecibas veidi, veikali. Mazumtirdznieciba arpus veikaliem. Darbu planosana,
vadiSana, organizé$ana un kontrole tirdzniecibas uznémuma. Tirdzniecibu reglament&josa
likumdosSana un normativi. Ekonomiski efektivako sadales kanalu izvéle.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetence€s un
prasmes

Macibu priekSmeta mérkis ir sistematiz&t un padzilinat ieprieks iegiitas zinaSanas tirgzinibas. P&c
macibu priekSmeta apgiiSanas studentam ir japrot saskatit un identificét problémsituacijas, kas
saistitas ar mazum- un vairumtirdzniecibas jautajumiem, tas analiz&t un atrast iesp&jami vislabako
risinajumu.

Uzdevumi: Izprast uzngmumu ka ekonomisku sistemu un tirgus dalibnieku; Izprast atskiribas starp
dazadiem sadales kanalu veidiem un prast izvéléties visefektivako sadales veidu pardosanas
operaciju optimizés$anas nolikiem; Prast analiz&t un novertét mazumtirdzniecibas organizacijas
veidus; Prast analiz&t situaciju nozar€ un pienemt atbilstosus lémumus mazum- un
vairumtirdzniecibas vadiSana.

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Patstavigie darbi ietver gan individualus p&tfjumus, gan grupu darbus. Patstaviga darba temati tiek
saistiti ar studiju priekSmeta ieklautajiem teorétiskajiem jautajumiem, tadiem ka
mazumtirdzniecibas teorétiskas pamatnostadnes, ka arT situaciju analize un reali funkciongjosu
mazumtirdzniecibas uzn€mumu darbibas analize un izverteSana. Patstaviga darba rezultats tiek
paradits prezentaciju veida, kas var biit gan individualas, gan grupu prezentacijas, ieklaujot katra
grupas dalibnieka darba izvert€jumu prezentaciju tapSana. Patstaviga darba galvenais uzdevums ir
paplasinat studenta teorétiskas un praktiskas zinasanas, prasmes un kompetences studiju
prickSmeta tematos.
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NepiecieSsamas priek$zina$anas

Tirgzinibas un uznéméjdarbibas plano$ana, uznémuma ekonomika.

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas

Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs

1. Ievaddala. 4 4 2 10

2. Mazumtirdzniecibas stratégiska planosana. 20 20 6 50

3. Sadales tikli un to veidi. Konflikti sadales kanalos. 8 8 2 10

4. Mercendaizings: mer¢endaizinga pamatnostadnes, principi. Mer¢endaizings un pircgju uzvediba. 40 40 8 50

Tirdzniecibas zales planojums un produktu izvietojums veikala.

5. Komunikacijas nozime pardo$anas procesa. 8 8 2 20




Kopa:

80 80 20 140

Sasniedzamie studiju rezultati un to vérté¥ana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu verté$anas metodes

sp¢j analiz&t situacija nozarg€, noteikt attistibas tendences.

Situaciju analize, praktiskie un patstavigie
darbi, parbaudes darbs, eksamena darbs.

sp&j noteikt merka tirgu mazumtirdznieciba un/vai vairumtirdznieciba.

Situaciju analize, praktiskie un patstavigie
darbi, parbaudes darbs, eksamena darbs.
Grupu darbs, prezentacija.

sp&j analizét kopgjo stratégiju ietekmé&josos kontrolgjamos un nekontrol&jamos faktorus.

Situaciju analize, praktiskie un patstavigie
darbi, parbaudes darbs, eksamena darbs.
Grupu darbs, prezentacija.

spgj izveidot mazumtirdzniecibas un vairumtirdzniecibas darbibas planu

Prezentacijas, praktiskie un patstavigie darbi,
parbaudes darbs, eksamena darbs. Grupu
darbs, prezentacija.

spgj veikt mazumtirdzniecibas uzn€muma atrasanas vietas analizi un izstradat atbilstoSus
priekslikumus

Prezentacijas, praktiskie un patstavigie darbi,
parbaudes darbs, eksamena darbs. Grupu
darbs, prezentacija.

spgj izstradat tirdzniecibas uznémuma mercendaizinga pasakumus atbiltstosi mazumtirdzniecibas
uzpemuma specifikai.

Situaciju analize, praktiskie un patstavigie
darbi, parbaudes darbs, eksamena
darbs.Grupu darbs, prezentacija.

sp€j noteikt pirc&ju apkalposanu veidojosos elementus, tas ictekmi uz uznémuma t€lu un izstradat
tirdzniecibas uzpémuma komunikacijas pasakumus.

Praktiskie un patstavigie darbi, parbaudes
darbs, eksamena darbs. Grupu darbs,

prezentacija.

Studiju rezultatu vérteSanas kritériji

Kriterijs % no kopgja vertejuma
Praktiskie un patstavigie darbi, parbaudes darbi, grupu darbi un prezentacijas, situaciju analize 60
Eksamena darbs 40
Kopa: 100
Studiju kursa planojums
Dala KP Stundas Parbaudijumi
Lekcijas Prakt d. Laborat Ieskaite Eksam. Darbs
1. 6.0 2.0 2.0 0.0 *




