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Anotacija

Tirgus izpete. Informacijas avoti. Tirgus izp&tes anketas sastadiSana. Atlases pan€mieni un tirgus
izp&tes process. Patérétaju riciba tirgii. Tirgus un realizacijas apjomu prognozesana: prognozesanas
metodes - kvantitativas un kvalitativas prognozeSanas metodes, to izvéle, tirgus dalas prognoze.
Konkurentu analize. Tirgzinibas strat€gijas. Stratégiska tirgzinibas planosana un vadiSana.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetencés un
prasmeés

patérétaju vajadzibu apmierinasanu.

Iegiit zinasanas un veidot izpratni par tirgus pamatjédzieniem un procesiem tirgii. Veidot
prieksstatu par tirgzinibas nozimi uznémeéjdarbiba. Sniegt zinasanas tirgus elementu un procesu
organiz&Sana un vadisana, ka arT to pielietojumu praktiska situaciju analizg, kas vérsta uz

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Patstavigais darbs paredz attieciga temata literatiiras studéSanu, lekciju materiala atkartosanu, kas
veicinas patstavigo darbu un kontroldarbu sekmigu kartoSanu
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NepiecieSamas priek$zinasanas nozaru ekonomika, raZo$anas planoSana

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas
Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs
Tirgus jédziens. Tirgus pamatelementi, to raksturojums 6 0 0 0
Tirgus pasakuma komplekss (mix ) organizé$ana un vadiSana uznpémuma 10 0 0 0
Tirgus pétijumu procesa organizéSana. Informacijas vakSana 4 0 0 0
Pirc€ju ricibas modelis patéripa tirg. 4 0 0 0
Pircéju ricibas psihologija 2 0 0 0
Pirc€ju léemumu pienemsanas posmi, to raksturojums. 2 0 0 0
Tirgus segmentés$anas biitiba un merki 2 0 0 0
Preces dzives cikla koncepcija. 1 0 0 0
Produkta poziciju nostiprinasana tirgti 1 0 0 0
Kopa: 32 0 0 0

Sasniedzamie studiju rezultati un to vérté¥ana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu veértéSanas metodes

Parzinas tirgus veidus, to pamatelementu organizésanu un mérkus. Spés analizgt tirgu ietekm&josos
iek$€jos un ar€jos faktorus. Parzinas tirgus vadiSanas pamatprincipus

Patstavigais darbs - vides faktoru analize
konkréta uznémuma

Parzinas sadales kanalu sastavdalas un sadales kanalu funkcijas. Izpratis komunikaciju sisteému tirg

Kontroldarbs par produkta, cenas, sadales
kanalu un komunikacijas izpratni un
pielietojumu konkréta uznémuma

Spes vadit tirgus petijumu procesu. Spés veikt informacijas vaksanu tirgli un doto rezultatu analizi

Patstavigais darbs - informacijas vaksana, to
apstrade un analize

Parzinas pircgju ricibas modeli patérina tirgli un pirc&ju ricibas psihologiju. Parzinas pircgju lémumu
pienemsanas posmus un varét tos analizet

Kontroldarbs par pircgju ricibu tirgd un to
ietekmé&joso faktoru analizi

Parzinas tirgus segment&$anas biittbu un to mérkus. Spés noteikt preces dzives ciklu un raksturot
preces dzives stadijas

Parzinas tirgus segmenté$anas biitibu un to
mérkus. Spés noteikt preces dzives ciklu un
raksturot preces dzives stadijas

Spés teoriju saistit ar praktisko darbibu
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