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1 dala, 3.0 kreditpunkti

Studiju kursa Tstenosanas valodas

LV, EN

Anotacija

Tirgzinibas darbibas mérki un koncepcijas, tirgzinibas vadiSanas process, tirgus izp&te. Tirgzinibas
stratégijas. Tirgzinibas darbibas organizacija un kontrole biivnieciba.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetencés un
prasmeés

Prast saskatit eso$as un iesp&jamas problémas tirgzinibu jautajumos blivniecibas nozaré. Analiz&t
€s083s un iesp&jamas problémas tirgzinibu jautajumos bilivnieciba, to c€lonus un sekas, Prot
patstavigi noteikt stratégisko un taktisko aktivitasu risindjumu iesp&jas biivniecibas tirgzinibas

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Studenti patstavigi analizg studiju kursa literattiru, gatavojas praktiskajiem darbiem, un
eksamenam, izstrada lietiski praktisko p&tfjumu par tirgzinibam btivnieciba, izstrada ta
prezentaciju.
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NepiecieSsamas priek$zina$anas

PriekSmets balstas uz zinaSanam, kas apgiitas iepriek$€ja macibu perioda

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas
Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs
Biivniecibas tirgus analize, nozares un konkurentu analize 4 4 2 7
Bivniecibas tirgus struktiiru veidojosie segmenti, to Tpatnibas, attistibas tendences un ietekmgjosie 4 4 2 6
faktori
Biivniecibas produktu piedavajuma un pieprasijuma tendences Latvija 4 4 2 6
Biivniecibas tirgzinibu biitiba un saturs 2 4 1 5
Segmentacijas un mérka tirgus izvéles iespéjas 2 4 1 5
Tirgzinibu planoSana buivnieciba, tas Tpatnibas 2 4 1 5
Produkta dzives cikla stratégijas 2 4 1 5
Produkta pozicion&$anas un diferenc€$anas iesp&jas blivnieciba 2 4 1 5
Cenu noteikSanas Tpatnibas biivnieciba 2 4 1 5
Produkta izplatibas jeb sadales stratégijas 2 4 1 5
Tirgus komunikaciju Tpatnibas biivnieciba 2 4 1 5
Planos$ana, plana izstrade un ta realizacijas kontrole 4 4 2 5
Kopa: 32 48 16 64

Sasniedzamie studiju rezultati un to vértéSana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu vertésanas metodes

Spgj saskatit esosas un iesp&jamas problémas tirgzinibu jautajumos biivniecibas nozaré.

Lietiski praktiskais p&tijums (praktiskie
uzdevumi), eksamens




Spéj analizét esosas un iesp&jamas problémas tirgzinibu jautajumos blivnieciba, to c€lonus un sekas.

Lietiski praktiskais p&tijums (praktiskie
uzdevumi), eksamens

Prot komunicgt ar citiem darbiniekiem, darjjumu partneriem, valsts, pa$valdibu un sabiedriskajam
institlicijam, veidojot pozitivu saskarsmes vidi.

1.darbs grupas

Prot stradat komanda / grupa, patstavigi.

2.darbs grupas

Prot patstavigi noteikt stratégisko un taktisko aktivitasu risinajumu iesp&jas buvniecibas tirgzinibas.

Lietiski praktiskais petijums (praktiskie
uzdevumi), prezentacija, eksamens

Studiju rezultatu vérté¥anas kritériji

Kriterijs % no kopgja vertejuma
1.grupu darbs 10
2.grupu darbs 10
Lietiski praktiskais p&tijums (praktiskie uzdevumi) 50
Grupu un individualo darbu prezentacijas 5
Eksamens 25
Kopa: 100
Studiju kursa planojums
Dala KP Stundas Parbaudijumi Brivas izvéles parbaudijumi

Lekcijas Prakt d. Laborat Ieskaite Eksam. Darbs Ieskaite Eksam. Darbs

1. 3.0 20.0 20.0 0.0 *
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