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Studiju kursa Tstenosanas valodas

LV

Anotacija

Studiju kurss sniedz studentiem zinasanas par uzneémeéjdarbibas uzsakSanu, attistiSanu un vadibu.
Kurss koncentr&jas uz biznesa plano$anas principiem, tostarp ideju generéSanu, tirgus analizi,
konkurences novertgjumu un biznesa plana izstradi. Studenti rezultata izveidos biznesa planu,
sakot no idejas attistiSanas lidz riska novertésanai. Kursa laika planoti praktiskie uzdevumi un
grupu darbi, kas palidzes pielietot iegiitas zinaSanas realas situacijas un rezultata uzrakstit savu
biznesa planu.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetenceés un
prasmeés

Studiju kursa mérkis ir sniegt studentiem teor&tiskas un praktiskas zinasanas par uznémeéjdarbibas
uzsakSanu un attistiSanu, izmantojot biznesa planosanas principus.

Uzdevumi:

1. Sniegt teor&tiskas zinaSanas par uznémejdarbibas vidi Latvija un uzsaksanas procesu.

2. Attistit prasmes pielietot metodes uznémejdarbibas vides analizei, tirgus konkurences
novértésanai un produkta attistibas planosanai.

3. Sniegt praktiskas zinasanas par biznesa plana izstradi, icklaujot organizatorisko struktiiru,
marketinga un pardoSanas strat€gijas, finansu plano$anu un riska novértésanu.

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Studentam jaspgj patstavigi izstradat biznesa planu, icklaujot tirgus analizi, marketinga stratégiju,
finan$u planu un uznémgéjdarbibas riska novertéjumu.

Literatira

Obligata / Obligatory:

1.Pinder, J. (2023). Introduction to Business Analytics Using Simulation. London: Academic
Press.
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3.Eteris, E. (2023). Business in a New Century: Challenges and Outcomes. Riga: Biznesa
augstskola Turiba.

4.Riba, A. (2020). Veiksmiga biznesa psihologija. Riga: Antava.

5.Lukasina, O. (2019). Komercdarfjumu gramatvedibas uzskaite un nodoklu piemérosana. Riga:
Lietiskas informacijas dienests.
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Papildu / Additional:

1.LURSOFT;

2.LETA

3.Nozare.lv

4.Zinatniskajas datu bazes (EBSCO, Web of Science, SAGE Journal, Cambridge Journals Online,
Science Direct, SCOPUS, Britannica Online u. c.) pieejamas publikacijas kursa t€mu ietvara.

Citi informacijas avoti / Other sources of information:

1.Latvijas Tirdzniecibas un riipniecibas kamera (LTRK). Pieejams https://lItrk.1v/

2.Enterprise Europe Network (EEN). Pieejams https://een.ec.europa.eu/

3.European Commission — Business. Pieejams https://commission.europa.eu/business-economy-
euro_en
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1. Uznémgjdarbibas uzsaks$ana un idejas generéSana 4 8 2 10

Lekcija: Teorija par uznémeéjdarbibas uzsaksanas procesu Latvija.

Praktiskais darbs: Uznémuma idejas generéSana moodboard; brainstorming.

2. Tirgus analize un konkurences noveértésana 4 6 2 8

Lekcija: Tirgus analizes metodes, konkurentu salidzinosa analize

Praktiskais darbs: Konkurentu salidzino$as analizes matrica (CSA matrica)

3. Uznémuma organizatoriska struktiira un vadiba 4 6 2 8

Lekcija: Uzp@mumu organizatoriskas struktiras veidi; vadibas teorija

Praktiskais darbs: Case Study: Uznémuma strukturala probléma un risinajums




4. Produkti un pakalpojumi 4 6 2 8
Lekcija: Produktu attistibas procesi, produktu dzives cikls
Praktiskais darbs: Produkta vai pakalpojuma attistiSana un diferenciacijas stratégijas izstrade.
5. Marketing plana izveide 4 6 2 8
Lekcija: Marketinga pamatprincipi; 4P modelis; STP stratégijas
Praktiskais darbs: Marketinga komunikaciju plans
6. Uzpémgejdarbibas risku, finansu planosana un izvértésana 4 8 2 10
Lekcija: Finansu planosana un risku noveér$ana uznémgjdarbiba: teorétiskie aspekti.
Praktiskais darbs: Risku matrica
7. Biznesa plana izstrade: teorija un praktiskie aspekti 4 4 2 6
Lekcija: Biznesa plana struktiira (Ievads; uzneémuma kopsavilkums; tirgus analize; produkta
apraksts; marketinga strat€gija; finansu plans; organizatoriska struktiira; riski; projekta realizacijas
plans)
Praktiskais darbs: Biznesa plans
8. Biznesa plana novértéSana un uznémuma potenciala analize 4 8 2 10
Lekcija: Uznémuma potenciala novertésana: izaugsmes iespgjas, tirgus pozicija un inovacijas.
Praktiskais darbs: P&tijums par jauniem produktiem vai pakalpojumiem, kas uzn@mumam biis
jaievie§ nakotng, analizgjot tirgus vajadzibas, inovacijas potencialu un konkurétspgjas prieksrocibas.
Kopa: 32 52 16 68
Sasniedzamie studiju rezultati un to vértéSana
Sasniedzamie studiju rezultati Rezultatu vertésanas metodes
Zinasanas: Studiju rezultatu vértéSanas metodes ietver
1. Parzina uznpe@mejdarbibas principus un metodes. praktisko darbu izpildi, kur students aktivi
2. Ir izpratne par biznesa plana izstradi un uzsaksanas procesu. piedalas lekcijas, iesaistas diskusijas un
3. Ir zinaSanas par uzneémejdarbibas vidi Latvija. izstrada gala darbu — biznesa planu, kas tiek
vertéts 10 ballu sisteéma.
Prasmes: Studiju rezultatu vértéSanas metodes ietver
1. Prot analiz&t uznemeéjdarbibas vidi un konkurenci. praktisko darbu izpildi, kur students aktivi
2. Spgj izstradat un istenot uznémeéjdarbibas stratégijas. piedalas lekcijas, iesaistas diskusijas un
3. Spgj noteikt un novertet uznémejdarbibas riskus. izstrada gala darbu — biznesa planu, kas tiek
vertéts 10 ballu sisteéma.
Kompetence: Studiju rezultatu vértésanas metodes ietver
1. Spgj veidot un vadit uznéméjdarbibas procesus, balstoties uz iegiitajam zinasanam. praktisko darbu izpildi, kur students aktivi
2. Prot patstavigi izstradat biznesa planu, veidot marketinga stratégiju. piedalas lekcijas, iesaistas diskusijas un
izstrada gala darbu — biznesa planu, kas tiek
vertéts 10 ballu sisteéma.
Studiju rezultatu verteSanas kritériji
Kriterijs % no kopgja vertejuma
Praktiskais darbs: Marketinga komunikaciju plans 30
Praktiskais darbs: Konkurentu salidzino$as analizes matrica (CSA matrica) 30
Eksamens: Biznesa plans 40
Kopa: 100
Studiju kursa planojums
Dala KP Stundas Parbaudijumi
Lekcijas Prakt d. Laborat Ieskaite Eksam. Darbs
1. 3.0 16.0 16.0 0.0 *




