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Studiju kursa īstenošanas valodas LV

Anotācija Studiju kursa ietvaros studenti  iegūst zināšanas un izprot saskarsmes pamatfunkcijas, procesus,
elementus. Studenti tiek iepzīstināti ar kontaktu veidiem nekustamā īpašuma darījumos. Studenti
izprot verbālās un neverbālās komunikācijas nozīmi nekustamo īpašumu darījumos, komandas
sadarbības principus, saskarsmes īpatnības uzņēmējsabiedrībā.

Mērķis un uzdevumi, izteikti kompetencēs un
prasmēs

Izprast komunikācijas nozīmi nekustamo īpašumu darījumos vadības līmenī

Patstāvīgais darbs, tā organizācija un uzdevumi Studenti piedalās diskusijās, patstāvīgi analizē un novērtē situācijas, pieņem un pamato lēmumus.
Patstāvīgi izanalizē praktiski esošās ikdienas situācijas, izveidojot eseju par izvēlēto saskarsmes
veidu nozarē.
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Nepieciešamās priekšzināšanas Studiju kurss balstās uz zināšanām, kas apgūtas iepriekšējā mācību periodā

Saturs Pilna un nepilna laika
klātienes studijas

Nepilna laika
neklātienes studijas

Kontakt
stundas

Patstāv.
darbs

Kontakt
stundas

Patstāv.
darbs

Ievads saskarsmes psiholoģijā 4 5 2 7

Attiecību stratēģijas veidošana 6 8 3 11

Saskarsmes psiholoģiskie, ētiskie un kultūras aspekti 4 6 2 8

Saskarsmes procesa būtība, funkcijas un veidi 2 6 1 7

Saskarsmi ietekmējošie faktori nekustamo īpašumu darījumos 4 5 2 7

Verbālās un neverbālās komunikācijas nozīme nekustamo īpašumu darījumos 4 5 2 7

Saskarsme un cilvēku savstarpējās attiecības grupā 2 3 1 4

Komandas sadarbības principi, saskarsmes īpatnības uzņēmējsabiedrībā 2 4 1 4

Konfliktu rašanās un to atrisināšanas principi 4 6 2 9

Kopā: 32 48 16 64



Studiju rezultātu vērtēšanas kritēriji

Studiju kursa plānojums

Sasniedzamie studiju rezultāti Rezultātu vērtēšanas metodes

Prast raksturot saskarsmes psiholoģiskos, ētiskos un kultūras aspektus. situāciju analīze, grupu darbs

Prast izskaidrot saskarsmes procesa būtību, funkcijas un veidus situāciju analīze, eksāmens

Identificēt saskarsmes ietekmējošos faktorus nekustamo īpašumu darījumos situāciju analīze, eseja

Pārzināt verbālās un neverbālās komunikācijas nozīmi nekustamo īpašumu darījumos situāciju analīze, eksāmens.

Kritērijs % no kopējā vērtējuma

Situāciju analīze 20

Grupu darbs 20

Eseja 10

Aktivitāte nodarbību laikā 20

Eksāmens 30

Kopā: 100

Daļa KP Stundas Pārbaudījumi

Lekcijas Prakt d. Laborat Ieskaite Eksām. Darbs
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