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Anotacija

Sniedz zinasanas par adekvatam metodem, kas lauj izvirzit un risinat cenu veidoSanas problémas
uznéméjdarbiba. Cenu klasifikacija. Eksporta un importa cenas. Cenu noteiksana atkariba no
ligumu nosacfjumiem. Cenu atlaides. Cenu lIimena ietekméjoSo faktoru p&tijumi. Cenu veidoSanas
metodes, to klasifikacija. Cenu veido$anas stratégiju izmantoSanas jomas. Cenu taktika. Cenu
izvirziSanas kartiba.

Merkis un uzdevumi, izteikti kompetences un
prasmes

Kursa mérkis ir sniegt zinasanas par cenu veido$anas metodém, stratégijam un taktikam atseviskos
uznémumos, atskirigas situacijas tirgus ekonomikas apstak]os, ka arT iemacities novertét cenu
politikas virzienus katra uznémuma kopgja darbiba un kopgja pienemamo l€émumu sist€ma.
Uzdevumi: lemacit studentus domat tajas kategorijas, kadas doma uznémgji pienemot lémumus
par cenas lielumu; Attistit stud€joSo prasmes un iemanas cenas politikas pamato$ana un izvel&tas
stratégijas organizacija; Apgist paSizmaksas noteik§anu, izmantojot dazadas metodes vispargjo
izmaksu sadaliSanas sistéma; Attistit zinaSanas, kas palidzes studentiem labak orientgties cenu
problémas.

Patstavigais darbs, ta organizacija un uzdevumi

Priek§meta apgiiSanas laika studentiem japilda regulari darbus auditorija un maja, kuri tiek
parbauditi. Leémumu pienemsanas procesa posmi cenu veidoSana. Situacijas analize; Interneta
izsoles cenas analize. Uzdevumi. Situacijas analize. Tests; PrioritaSu izvietoSanas metodes
izmantoSana cenu Iimena ietekmgjoso faktoru pétfjumos. Uzdevumi. Situacijas analize; Cenas
noteik§ana izmantojot pilnas pasizmaksas kalkulacijas sistemu. Cenu veidoSana orientgjoties uz
patérétajiem un pieprasijumu. Uzdevumi. Situacijas analize. Uznémuma cenu veidoSanas
stratégijas un konkurétsp&jas paaugstinasanas panémieni. Uzdevumi. Situacijas analize;
Obligacijas cenas noteikSana. Uzdevumi. Situacijas analize. Diskusija. Individuala p&tjjuma
prezentacija.
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NepiecieSamas priekszinasanas

Priek$mets balstas uz zinasanam, kas iegtitas mikroekonomika (IET102) makroekonomika
(IET111), finan$u gramatvediba un finanSu matematika.

Studiju kursa saturs
Saturs Pilna un nepilna laika Nepilna laika
klatienes studijas neklatienes studijas

Kontakt | Patstav. | Kontakt | Patstav.
stundas darbs stundas darbs

1. Kursa priekSmets, objekts un aktualitate. 3 4 1 4

2. Cenas vispargjie teorétiskie aspekti. 3 4 2 4

3. Cenu limena ietekméjoSo faktoru p&tijumi. Panémieni finan$u analizes ceno$ana. 3 4 3 6

4. Cenu veidoSanas metodes. 8 6 1 3

5. Izmaksu cenoSanas modeli. 3 3 3 9

6. Uznéméju cenu politika koncepcija un cenas noteikSanas stratégijas veidi. 2 3 1 5

7. Informacijas vakSana cenu stratégijas izstradei. 2 4 1 5

8.Cenu veido$anas politika dazadas nozarés. 2 12 2 20




9.Cenu veidosanas politika finanSu pakalpojumu joma.

Kopa: 32
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Sasniedzamie studiju rezultati un to vérté¥ana

Sasniedzamie studiju rezultati

Rezultatu vértéSanas metodes

Sp&j domat tajas kategorijas, kadas doma uznéméji pienemot lémumus par cenas lielumu.

darbs.

Uzdevumi. Praktiskais darbs.Nosléguma

Izprot izmaksas modelus un sp&j analiz&t finanSu datus cenosana.

Praktiskie darbi praktiskajas nodarbibas.

Izprot cenu parvaldibas procecu un spgj saskatit ietekmgjosos faktorus cenosana.

Atrisinat 2 praktiskus uzdevumus. Praktiskais
darbs. Ieskaite

Sp&j novertet izmainu sekas, realiz€jot dazadas cenas stratégijas.

darbs.

Atrisinat 2 praktiskus uzdevumus. Praktiskais

pakalpojumus Latvija.

Spgj orientéties cenu problémas un to risinasana finansu tirgi, perkot un realizgjot preces,

Atrisinat praktisko uzdevumu. Individualais
petijums. Rezultatu prezentacija.

Studiju rezultatu vérté¥anas kritériji

Kritérijs

% no kopgja vertejuma

Aktiva lidzdaliba diskusijas un nodarbibas. 10

Praktisko darbu rezultati: kopa 5 praktiskie darbi; teorijas pielieto$ana prakse. 40

Individualais peijums: tiek izstradats petijums par "Uzn@muma cenu veidoSanas stratégija" ( rakstu darbs) un 30

prezentacija.

Nosléguma darbs: tick parbauditas studentu teoretiskas zinasana atbildot uz jautajyumiem. 20
Kopa: 100

Studiju kursa planojums

Dala KP Stundas Parbaudijumi
Lekcijas Prakt d. Laborat Ieskaite Eksam. Darbs
1. 3.0 16.0 0.0 16.0 *




